Договор комиссии в коммерческом обороте: законодательное толкование

Вопросы, связанные с определением правового регулирования товаров, поступивших к комиссионеру от комитента или  приобретенных  комиссионером за счет комитента, представляют  особый научный и практический интерес.
В соответствии со ст. 990 ГК РФ  по договору комиссии одна сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (комитента) за вознаграждение совершить одну или несколько сделок от своего имени, но за счет комитента.

Согласно абз. 2  п. 1 ст. 990 ГК  РФ  по сделке, совершенной комиссионером с третьим лицом, приобретает права и  становится обязанным комиссионер, если даже комитент был назван в сделке или вступил с третьим лицом в непосредственные отношения по исполнению сделки.

Гражданским законодательством могут быть предусмотрены особенности отдельных видов договора комиссии. Договор комиссии имеет свою специфику, отличающую его от других подобных договоров, в частности от договора поручения.

Во-первых, предметом договора комиссии являются  сделки, в то время как предметом договора поручения являются различные юридические действия.

Во-вторых, комитент, в отличие от поверенного, выступает от собственного имени, становится стороной в сделке, совершенной им  с третьим лицом и приобретает права и обязанности по сделке. Поверенный же действует от имени доверителя, не становится стороной в правоотношении между доверителем и третьим лицом, а поэтому не приобретает в отношении себя каких-либо прав и обязанностей.

Комиссионер не может в одностороннем порядке отказаться от исполнения договора,  кроме случая заключения договора без указания срока, а также иных случаев, предусмотренных  законом или договором. В договорах поручения и доверительного управления отказ в одностороннем порядке от исполнения договора возможен.

В коммерческом обороте сложились самые различные виды комиссионных договоров, приобретающих известную самостоятельность по отношению друг к другу. Так, особыми видами договора комиссии являются отношения собственника товара с дилером, брокером и другими участниками коммерческого оборота.

Отметим, что поскольку в главе 51 ГК РФ  отсутствует требование к форме договора, то, если иное не предусмотрено конкретными законами или иными правовыми актами, на договор комиссии распространяются общие правила о форме сделок.

Исходя из положений ст. 991 ГК РФ договор  комиссии по своей правовой природе является возмездным. Так, согласно п. 1 указанной статьи, комитент обязан уплатить комиссионеру вознаграждение,  а в случае, когда комиссионер принял на себя ручательство за исполнение сделки третьим лицом (делькредере), – также дополнительное вознаграждение в размере и в порядке, установленных договором комиссии. Если размер вознаграждения или порядок его уплаты не предусмотрен и размер вознаграждения не может быть определен исходя из условий договора, вознаграждение уплачивается (после исполнения договора комиссии) в размере, определяемом в соответствии с п. 3 ст. 424 ГК РФ.

Если договор комиссии не был исполнен по вине комитента, комиссионер сохраняет право на комиссионное вознаграждение, а также на возмещение понесенных расходов, включая убытки, которые он возместил третьему лицу вследствие неисполнения обязательства перед ним по вине комитента.

Деньги за проданный товар комиссионер выплачивает комитенту обычно не позднее, чем на третий день после продажи товара. Выплата денег за проданный товар, а также возврат принятого на комиссию, но не проданного товара производится по предъявлении комитентом документа, подтверждающего заключение договора  комиссии, паспорта или иного документа, удостоверяющего личность комитента. По желанию комитента выплата ему денег за проданный товар может производиться по безналичному расчету через кредитные организации.
Отметим также, что выплата денег за проданный товар, а также возврат непроданного товара могут быть произведены комиссионером лицу, уполномоченному комитентом, по предъявлении доверенности и документа, подтверждающего  заключение договора комиссии.  Требования, связанные с ненадлежащим исполнением договора, комитент вправе предъявлять комиссионеру в течение 30 дней со дня выплаты комитенту денег за проданный товар либо возврата ему непроданного товара, если соглашением сторон не установлен иной срок. При этом комитент вправе требовать возмещения ему полной рыночной стоимости всех переданных комиссионеру товаров без уплаты комиссионного вознаграждения.

Принятое на себя поручение комиссионер обязан исполнить на наиболее выгодных для комитента условиях в соответствии с указаниями комитента, а при отсутствии в договоре комиссии таких указаний – в соответствии с обычаями делового оборота или иными обычно предъявляемыми требованиями. При этом в случае, когда комиссионер совершил сделку на условиях более выгодных, чем те, которые были указаны комитентом, дополнительная выгода делится между комитентом и комиссионером поровну, если иное не предусмотрено соглашением сторон. Такой подход, установленный  ст. 992 ГК РФ, стимулирует комиссионера к совершению сделки на оптимально выгодных условиях.

Как правило, товар, принятый на комиссию, поступает в продажу не позднее следующего дня после его приема, за исключением выходных и праздничных дней. В случае задержки поступления товара в продажу по вине комиссионера последний уплачивает комитенту за каждый день просрочки неустойку в размере трех процентов суммы вознаграждения. По соглашению сторон может быть установлен более высокий размер неустойки. Новый товар с недостатками, не обнаруженными при его приеме на комиссию и выявленными до продажи (передачи) покупателю, снимется с реализации и возвращается комитенту, если не доказано, что недостатки возникли по вине комиссионера, без оплаты его расходов по хранению товара. По соглашению сторон может быть определен иной порядок использования этого товара.

В случае, если комиссионер обнаружит в имуществе, присланном комитентом либо поступившим для комитента, повреждения либо недостачу, а также в случае причинения кем-либо  ущерба имуществу комитента, находящемуся у комиссионера, он обязан принять соответствующие меры, собрать необходимые доказательства и обо всем без промедления сообщить комитенту. Комиссионер отвечает за то, что не застраховал имущество комитента лишь в случаях, когда тот предписал ему это сделать (за счет комитента) либо такое страхование предусмотрено договором комиссии или обычаями делового оборота.

Важно иметь в виду, что об ответственности за неисполнение сделки, заключенной для комитента, в ст. 998 ГК  РФ  указано, что комиссионер не отвечает перед комитентом за неисполнение третьим лицом сделки, заключенной с ним за счет комитента, кроме случаев, когда комиссионер не проявил необходимой осмотрительности в выборе этого лица либо принял на себя ручательство за исполнение сделки, именуемое делькредере. В случае неисполнения третьим лицом сделки, заключенной с ним комиссионером, последний обязан немедленно сообщить об этом комитенту, собрать необходимые доказательства, а по требованию комитента передать ему права по такой сделке с соблюдением правил об уступке требования, содержащихся в ст. ст. 382-386, 388, 389 ГК РФ. При этом уступка прав комитенту по сделке допускается независимо от соглашения комиссионера с третьим лицом, запрещающего или ограничивающего такую уступку. Это не освобождает комиссионера от ответственности перед третьим лицом,  в связи с уступкой права,  в нарушение договоренности о ее запрете или ограничении.

В соответствии  со ст. 994 ГК РФ, комиссионеру предоставлено право вводить дополнительное звено в товарораспределительную систему путем заключения договора субкомиссии с другим лицом, т.е.  делегировать свои полномочия субкомиссионеру, оставаясь при этом ответственным за его действие перед комитентом. В свою очередь, комиссионер по договору субкомиссии приобретает права и обязанности комитета. Однако, это правило является диспозитивным и действует лишь постольку, поскольку основным договором не заблокировано право комиссионера заключать договор субкомиссии. До прекращения договора комиссии комитент не вправе без согласия комиссионера вступать в непосредственные отношения с субкомиссионером, если опять-таки иное не предусмотрено договором комиссии.

Товары, поступившие к комиссионеру от комитента либо приобретенные комиссионером за счет комитента, находятся в собственности последнего. Статья 996 ГК РФ позволяет комиссионеру пользоваться установленным ст. 359 ГК  РФ  правом удерживать находящиеся у него вещи комитента до выполнения им своих обязательств. Комиссионер может удерживать находящуюся у него вещь, несмотря на то, что права на нее приобретены третьим лицом. Но если комитент объявлен несостоятельным, право удержания вещи прекращается; одновременно комиссионер приобретает в отношении этой вещи права залогодержателя.

Таким образом, комиссионер отвечает перед комитентом за утрату, недостачу или повреждение находящегося у него имущества комитента. Согласно общему правилу об основаниях ответственности за нарушение обязательств, предусмотренных ст. 401 ГК РФ, нарушитель отвечает перед комитентом за утрату, недостачу или повреждение имущества только тогда, когда он не доказал отсутствие своей вины. Но поскольку, как правило, комиссионер выполняет свои функции в коммерческом обороте, он отвечает за утрату имущества независимо от своей вины, если иное не установлено договором.
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